CURSOS ONLINE BONIFICADOS

TECNICAS DE CAPTACION E

INTERMEDIACION
INMOBILIARIA

Curso bonificado por Fundacién Tripartita y Seguridad Social. No supone ninglin coste para empresa ni trabajador
Duracidn: 60 horas | Modalidad: online

UNIDAD DIDACTICA 1. MERCADO INMOBILIARIO Y DISTRIBUCION INMOBILIARIA
1. El sector inmobiliario

2. Caracteristicas del mercado inmobiliario

3. Laagencia inmobiliaria
4

Posicionamiento y estrategia de la agencia inmobiliaria en el mercado local

UNIDAD DIDACTICA 2. TECNICAS DE PROSPECCION Y LOCALIZACION DE IMUEBLES
1. La funcidon de prospeccion del mercado inmobiliario

2. Rutas de prospeccién

3. Técnicas de localizacidn de inmuebles
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Calificacion de los prospectos

UNIDAD DIDACTICA 3. TECNICAS DE CAPTACION INMOBILIARIA
Técnicas de aproximacion de los prospectos

Técnicas personales en la captacién de encargos de intermediacion
La entrevista de captacién

Argumentario de captacién y tratamiento de las objeciones

Otros recursos para la captacion

Documentacion para la captacion

El final de la captacion
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Uso de los datos obtenidos en la captacion

UNIDAD DIDACTICA 4. TECNICAS DE INTERMEDIACION Y NEGOCIACION
Tipos de encargos de intermediacion inmobiliaria
Negociacion de los términos del encargo de mediacion inmobiliaria

Acuerdos de captacion en exclusiva
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El contrato en exclusiva

UNIDAD DIDACTICA 5. SISTEMAS DE GESTION COMERCIAL INMOBILIARIA

1. Caracteristicas de los sistemas de Gestion Inmobiliaria



2. Sistemas de organizacién y archivo de la informacién captada
3. Eltrabo en red inmobiliaria
4. Otras iniciativas emergentes en la gestiéon comercial inmobiliaria

Si quieres informacion o inscribirte,
pincha aqui y déjanos tus datos

‘ CU BIC para que nos pongamos en contacto
) 4

FORMACIO

www.cubicformacion.com



http://www.cubicformacion.com/

